
 

 

 

VERDIENEN SIE, WAS SIE VERDIENEN?  
Gehalt:  

Bestandteile und Verhandlungsstrategien 

(Vortrag) 
 
 
 
In jedem Bewerbungsgespräch kommt irgendwann 

die berühmte Frage: „Wie viel wollen Sie denn verdie-

nen?“ Wenn Sie jetzt Ihren Marktwert nicht kennen, 

verschenken Sie bares Geld! 

Für eine erfolgreiche Gehaltsverhandlung brauchen 

Sie Informationen über die Struktur von Gehaltssyste-

men und müssen wissen, was Ihre persönlichen Qualifi-

kationen auf dem Arbeitsmarkt wert sind. Neben einer 

guten Vorbereitung kommt es jedoch auch entschei-

dend auf Ihre Verhandlungsstrategie an, um ein Ge-

halt zu vereinbaren, das wirklich Ihrem Wert entspricht. 

Der Referent, Autor des Buches „Job & Money für jün-

gere Arbeitnehmer“, zeigt Ihnen, wie Sie auf die ge-

fürchtete Gehaltsfrage eine optimale Antwort finden. 

Inhalte: 

 Gehalt: Bestandteile und Systeme 

 Wie viel bleibt netto übrig? 

 Welche Faktoren beeinflussen mein Gehalt? 

 Wo gibt es Informationen? 

 Verhandlungsstrategien 

 

Referent: Dipl.-Vw. Dipl.-Kfm Martin Kinkel 

Steuer- und Finanzexperte,  

freiberuflicher Fachautor  

Ludwigshafen 

 

 

Zielgruppe: Studierende aller Fachrichtungen 

Termin: Montag 13. Juli 2020, 

 18.00 Uhr s. t.  

Ort: (Angewandte) Informatik, H 33 

 
 

 

Kontakt:  Klaus Wagner 

  Klaus.Wagner3@arbeitsagentur. 

 0921 887-378  

Bundesagentur für Arbeit 

Hochschulteam Oberfranken 


